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経歴

大東文化大学 外国語学部英語学科

株式会社カレンに勤務（2020年に株式会社ゴンドラに事業譲渡）

ネットマーケティングの勉強を始める

ネットマーケター・プランナーとして独立

楳田 隆

出身：北海道

趣味：クロスフィット

映画鑑賞

Profile

東京都在住。2003年よりネットマーケティングの勉強を始め、フ

リーランス歴18年です。

今まで多くの法人企業さまとお仕事をさせていただきました。

実績も十分にございますので安心してお任せください。

フリーランスマーケターとして活動中

英語と人間関係について学びました

４年間勤務し、リーダーとしてチームをまとめました

成果の出る施策を模索し、会社の売上増に貢献しました

公益財団法人のバレエ団のネットプロモーションから

グラフィック、また一般社団法人の広報戦略プラン

ナーとして活動中

ネットマーケティングの面白さを追求したく独立

TAKASHI UMEDA



Skill
Webを利用して集客率・売上率向上を図るマーケティングのプロとして、

以下の業務を行います。

・現状の把握、課題の分析

・目標達成に向けて施策の立案と実行

・ツールやデータを活用して結果分析

・課題解決案の策定と実行

もちろん、様々なステークホルダーと協力しながら、プロジェクトを進めること

も多くあります。

SNS MARKETING

WEB CONTENTS MARKETING

MAIL MARKETING



Works



・東京シティ・バレエ団全国バレエコンペティション

URL：tokyocityballetcompetition.com/

サイトリニューアル実施し、参加者1.5倍増

・東京シティ・バレエ団公演特設サイト

URL：tokyocityballet.com/

2025年5月、SNS広告による集客・コンバージョンで

178％増を達成

インタビュー原稿や書き起こしのWEBコンテンツで

アクセス増、売上増に貢献する施策を多く実施

Works1： WEBサイト企画設計構築



・WEBサイトに関する評価レポート

角度の違う３つの視点からヒューリスティック評価を加えることで、コミュニケーション

上の課題や改善の方向性を発見し、アクセス増につながる施策を導出。

Works2： 評価分析レポート



・法人向け営業資料作成

伝えたいことを端的にまとめつつ、視覚的にもデザイン的にも見栄えが良いだけでなく、

営業担当者がロジカルに、分かり易く説明し易い資料として作成。

Works3： 資料作成



Promise



時間を大切にします

タイミング、頻度など、なぜこ

の日、この時間なのかを見極め

お客様にとって最適な時間を大

切にします。

お客様・チームメンバーと

しっかり話します

コミニュケーションを大切にし

ています。わずかな疑問でも

じっくり解決策を探します。

分かりやすいアウトプット

を心がけています

どのような成果があったのかを

分かりやすく、説明を受けた人

が別の人に伝えやすく…

を心がけています。



Message



お客様の声をヒアリングした内容をもとに、マーケティング視点での

改善アイディアや資料化へ展開することを最も得意としております。

設計した施策ではしっかり伴走いたします。

安心してお任せください。

関わる人たちを大切に



Thank you


